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Résumé : Le titre, long, décrit assez précisément le contenu du rapport.L’aspect le plus 
innovant est la constitution d’un échantillon de 13 « situations de vente 
directe » (ex : un marché) et de 20 « situations de vente à un intermédiaire » 
(ex : une livraison destinée à approvisionner un magasin). Chaque « situation 
de vente » concerne une seule référence. Si, sur un même marché, un 
agriculteur vend de la cartagène et du jus de raisin, la méthode utilisée 
permet de caractériser 2 situations de vente. Le choix de cette méthode est 
cohérent car les coopérateurs concernés vendaient souvent une seule 
référence pour un circuit de distribution donné. Cette même méthode 
d’analyse serait sans doute très inappropriée dans le cas de la mise en 
marché d’une large gamme de jus de fruits. 

 

  L’étude a permis de vérifier précisément certaines hypothèses. Par exemple, 
l’écart entre prix de vente et coût de fabrication est souvent faible ; dès lors, 
il est hasardeux d’engager des frais commerciaux très élevés. 

 

  Des indicateurs d’alerte à caractère potentiellement prédictif ont été établis. 
Par exemple, la livraison à un intermédiaire d’un produit pour une valeur 
totale HT supérieure à 5500 francs (838 €) était un gage de rentabilité dans 
75 % des cas. 
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